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VASTAA VAIN KOLMEEN KYSYMYKSEEN JA KAIKKIIN ERI
PAPERILLE.

JOS OLET SUORITTANUT KURSSIN HARJOITUKSET AIKAISEMMIN
KUIN KULUVAN LUKUKAUDEN AIKANA, MAINITSE ASIASTA
SELVASTI NIMESI ALLA, SE NOPEUTTAA OPINTOSUORITUKSEN
KASITTELYA JATKOSSA.

1. Selitd viestijan mind-kuvan muotoutuminen Joharin ikkunan
teorian avulla.

2. Selitd inventio-vaiheen eli puheen ainesten pohdinnan
osatekijat. Anna esimerkkeja niiden merkityksesta puheen
onnistumisen kannalta.

3. VASTAA VAIN TOISEEN, JOKO (a) TAI (b)

(a) Esitd kolme erilaista neuvottelutaidon tekijaa tai
kasitetta, joita pidat merkityksellisind seikkoina
neuvottelussa. Kerro konkreettinen, mieluiten itse
kokemasi esimerkki, joka tukee vastaustasi.

(b)  Selvitd periaatteellinen neuvottelumenetelma (Fisher-
Ury).



